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TRAINING
OBJECTIFS P
®

M AN AG E M E NT e Connditre les enjeuxdun managementefficace reposant surunfocus des facteurs clés de succes

*  Faireface atoutesles situationscomplexes de management comme les situationsde pression, grace a unestructure pratique et
@ SYENTEILLANEE & B EEL O ﬁ%ﬁ;éﬁiﬁiﬁ;@da ;j)llémaﬁquesde performance des commerdaux et définir des axes de développement
. irundii i i UX i
SERVICE DE LA PERFORMANCE ersonnalisés

¢ E@hlirunbilande laperformance commerdiale et bétir unpland'action pour atteindreles objectifs fixés

@
f© rourquiz THEMES ABORDES

¢ Lebiande performancede I'équipe commerdiale
*  Mesure, accompagnement etsuvides compétences
e Mesuredes écarts individuelsenvolumeetenrentabiité (Tableaude bord etoutilsde pilotage).
Tout manager sou haita_nt enrichir et r_éactualiser sa «  Lafationdobjectifs Jes 3 niveauxselon les axes stratégiques de féquipe etde son marché
pratique du pilotage du Business *  Lacoordination etfoptimisationde la couverture commerdiale dutenitoireou marché-cable etforientation de F'équipe
e [identificationdes risques environnementaux, humainsetles mesures correctives
e [daboration dupland'actioncommerdal etses facteursclés desucces

TARIFS METHODE PEDAGOGIQUE

o Tarif par participant : 1.300 HT *  Matérialisationprogressive et constitutiondu tableaude bord dumanagertoutenintégrantles outilsintermes et les données transmises parladirection générale
(hors frais de déplacement, d’hébergement et de restauration) /commerdaleavant le stage

o Durée: 2jours Journee +1 Sup 450 HT En présentiel ou a distance via Teams ou Zoom avec Test de niveau pré & post formation

o Programmation : A la demande * Formation en présentiel : Supports d’animation Un vidéo projecteur avec branchement HDMI & Paperboard ou un
tableau blanc Une salle dédiée a la formation-action

¢ Formation a distance : Une connexion au réseau internet autorisant I'accés au web Un ordinateur par apprenant sur
lequel I'installation de logiciels est autorisée
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TRAINING

FORMATION VENTE - MANAGEMENT - ELEARNING

PRE-REQUIS DE LA FORMATION ACCESSIBILITE AUX PERSONNES HANDICAPEES

WINGER est particulierement sensible a I'intégration des

e Maitriser 'outil informatique personnes en situation de Handicap.

* Disposer d’'une connexion Internet fluide
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SUIVI ET EVALUATION

Contactez-nous afin d’étudier les possibilités de
compensations disponibles. J

* Feuille d’émargement

* Evaluation des compétences par des ateliers pratiques
et mises en situation

* Questionnaire d’évaluation

* Attestation de fin de formation /

MODALITES ET DELAIS D’ACCES \ , , .
o000 @ Pour toute information ou demande de tarification
contactez
Julien ROUDOT
* Sur demande par téléphone ou mail P o P

* Groupe limité a 10 participants
* Quverture de la session a partir de 4 inscrits
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